
Seit 2002 sind wir Partner für professionelles Vertriebsmanagement. Wir unterstützen ausgewählte B2B-Firmen bei
der Neukundengewinnung in der DACH-Region. Durch die Kombination aus Telefonakquise und
Neukundengewinnung via Social Media haben wir eine zielführende und erfolgreiche Akquisemethode entwickelt,
die Sie mit neuen Menschen verbindet und den Umsatz Ihrer Produkte und Dienstleistungen steigert.

Durch eine 360° Vertriebsanalyse helfen wir
Ihnen klar zu sehen und entwickeln

gemeinsam mit Ihnen funktionierende
Vertriebs- und Marketingaktivitäten, die Sie

sofort in die Praxis umsetzen können.

Wir übernehmen Ihre B2B Kundenakquise.
In Ihrem Namen sprechen wir persönlich mit
Zielkunden. Mit Telefonakquise und gezielten
B2B Online Marketing Aktivitäten vereinbaren

wir qualifizierte Kundentermine für Sie.

SALES CONSULTING

LASSEN SIE UNS GEMEINSAM ETWAS NEUES BEGINNEN

1. Kick-Off-Workshop
 

3. Zielkundenselektion2. Ansprache definieren
 

4. Kontaktieren der Zielkunden
 

5. Qualifizierte Termine
vereinbaren

 

 6. Netzwerkpflege
 

UNSERE VORGEHENSWEISE

IHRE VORTEILE

Gesteigerte Bekanntheit

Umsatz durch Neukunden

Qualifizierte Kundenkontakte & Leads

Netzwerkaufbau

Direktes Kundenfeedback
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+49 (0 )  40  881902030INFO@DEMAND-HAMBURG.DE WWW.DEMAND-HAMBURG.DE

WIR VERBINDEN SIE MIT NEUEN KUNDEN


